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Kundenbedlrfnisse von heute i und morgen

/\ A Attraktives TV- und Radioangebot
S ' A Auswahl an digitalen/ analogen Programmen

i - ' A Sprengen der Zeitfesseln
(Aufnahmen, Video / TV on Demand)

nkl. VOD A PBrilliante Bildqualitat (HD)
,,.} @ @ A Superschnelles Internet
X > A
gtf" N A Youtube, Web-TV
10 - 100 MBit A Eigene Inhalte hochladen (Fotos, Daten)

A Gunstiges Telefonieren
A Attraktives Preis-Leistungs-Verhaltnis
A Zuverlassiger Kundendienst
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Analog TV
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Neue Anwendungen

erfordern mehr Ban

Video on demand
HDTV

File sharing
Video streaming

Online gaming
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éeder Bandbreitenbedarf hat aber auc
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Bandbreitenentwicklung verschiedener Technologien

Bandbreitenpotenzial nach Technologie (Mbit/s)
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Welche davon sind bereit fur die Zukunft?

I” "I Potenzial (Zukunft) I Kapazitat (heute) [l Bedarf

FTTH
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mit LTE 100
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mit VDSL
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Und zu welchem Preis lassen sich diese ausbauen?

I” I Investitionsbedarf (CHF) pro Haushalt
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Wettbewerb stellt den effizienten Einsatz der Mittel sicher

Die Diskussion Uber FttH wird inzwischen
differenzierter gefuhrt:
ABain:o Prei s e
AAvenir Suisse: 0 A u ¢ h
zuke¢enftigen

steigen dur
Kabel net z
Bandbr

Infrastrukturwettbewerb wird den
sinnvollen Mitteleinsatz sicherstellen

Wir erwarten, dass die Kosten von FTTB
und FTTH in der 6ffentlichen Diskussion
thematisiert werden

Handelszeitung
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FTTH
Glasfasernetz:,

um 6 0 %0
Wer soll das bezahlen?

TELEKOM Schweizer Kunden miissten bereit sein, fiir Glasfaser-Telekomleistungen rund 60 Prozent mehr zy bezahlen als heute - und das in einem

ékt mijem dlfrase éienlllﬁur S\ben Nédannﬁrdenéh die IﬂveSIl!fmeﬂ |rbe teure neue Telekom-Infrastruktur jemals rechnen.

NICOLE KIRCHER

s sind gigantische Summen,
Ewelche die Telekomkon-

zerne in den Aufbau der
Glasfasertechnologie investieren.
8Mrd Fr. wird die Swisscomin den
nichsten sechs Jahren in die Infra-
struktur stecken, mehr als 2 Mrd.
davon entfallen auf den Glasfa-
serausbau. Seit einigen Monaten
sind in gewissen Regionen erste
Testangebote fiir Privatkunden er-
haltlich - der Einsti is liegt

1igen im Telekom-

diirfnissenund betr
lichen Break-even- Uberlegungen
vorbeigeplant werde.

Dieses Fazit passt ins Bild, das
auch Cablecom in der Offentlich-
keit zeichnet. Doch dass das Ca-
blecom-Mutterhaus die Studie
mitfinanziert habe, sei fiir die Er-
gebnisse irrelevant, betont Bain-
Telekom-Experte Jens Schadler:

«Fur ein Gefilligkeitsgutachten
wurden wir uns nicht hergeben »

marh sind sich die Kunden nicht
gewohnt. Bisher drehte die Spirale
stets nach unten - und wenn die
Preise mal gleich blieben, gab es
dafiir mehr Leistung.
Noch keine Kostenwahrheit

Ein Blick auf die bisher verfiig-
baren, ersten Glasfaser-Angebote
der Swisscom zeigt: Dievolle Leis-
tung mit sehr hohen Bandbreiten
wird derzeit noch nichtangeboten.

bei 59 Fr. pro Monat.

Parallel zur Swisscom investie-
ren auch diverse lokale Elektrizi-
titswerke (EWs) Hunderte Millio-
nen in ein Glasfasernetz, Und seit
kurzem bietet auch die Cablecom
sogenannte «Fibre Power»-Dienste
an. Das Einstiegsangebot kostet
ebenfalls 59 Fr. pro Monat, wirklich
schnell wird es dann fiir 95 Fr. pro
Monat.

Wird an Kunden vorbeigeplant?

Die grosse Frage ist nur: Ma-
chen sich die neuen Breitband-
Angebote fiir die Betreiber auch
bezahlt? Die Beratungsfirma Bain
hat dazu in Zusammenarbeit mit
Liberty Global Policy Senes eine

sind die Schl

gerungen allemal. Konkret rech-
nen die Bain-Spezialisten vor, dass
sich die hohen Investitionen in die
neue Infrastrukturgeneration in-
nert niitzlicher Frist kaum einspie-
len lassen. Selbst wenn die Nach-
frage nach Glasfasern auf 100%
steigen wiirde, miissten die Preise
fiir die Kunden um rund 60% in die
Hohe gehen, damit sich die Glas-
faserinvestitionen innerhalb von
fiinf Jahren bezahlt machen. Be-
trigt die Nachfrage nur 25%,
miissten sich die heutigen Preise

Sepp Huber
erklar: «Kunden sind nur bereit
mehr zu bezahlen, wenn iiber
Glasfasern auch mehr Leistung,
zusitzliche Angebote oder mehr
Komfort offeriert wird, Bezieht der
Kunde die gleiche Leistung statt
auf Kupfer via Glasfaser, so bleibt
auch der Preis gleich.»

‘Wie viel Kunden dereinst wirk-
lich zahlen miissen, ist also noch
vollig offen - wohl iiber 100 Fr. pro
Monat. Klar scheint einzig, dass es
fiir die extrem hohen Bandbreiten,

den reichten gar 50 MBit/s, sagt
Schidler (siehe Grafik). «Und das
ist mit den bisherigen Kupferka-
beln machbar.»

Schwierig zu rentabilisieren ist
gemdss Schadler der Einstieg ins
Glasfasergeschift auch fiir die
lokalen Elekrizitatswerke (EW).
«Der griisste Minuspunkt im Ver-
gleich etwa zu einer Swisscom ist,
dass die EWs iiber keine bestehen-
de Kundenbasis im Telekombe-
reich verfiigen», sagt Schadler. Tat-
sdchlich arbeitet beispielsweise
das Elektrizitatswerk in Ziirich mit
Kleineren sowie auch mit grossen
Telekomanbietern wie Orangeund
Sunrise zusammen. Die EWs direkt
werden keine Vertrége mit privaten
Glasfaserkunden abschliessen.

EWSs: Langfristiger Horizont

Dafiir konnten die EWs ihre
Glasfaserinvestitionen sehr lang-
fristig betrachten, da sie als Be-
triebe mehrheitlich in Staatsbesitz
keinen Druck aur kurzfristigen Ge-

die GI ! ermagli-

fiir die Kunden gar verdrei

Auch auf einen Zeitraum von
10 Jahren gerechnet wire es fir
Te]ekomanbleler ohne happige

empirisch breit euro-
piéische Studie erarbeitet, die der
«Handelszeitungy vorliegt. Darin

lhr Investment wieder amzusple»

chen wird, vorldufig noch kaum
Anwendungen gibt. « Die nichsten
ftinf Jahre brauchen PnValkunden

ung hitten. Kein
Wunder, betonen die EWs selbst
bei jeder Gelegenheit, bei Glasfa-
sern handle es sich um ein «Gene-
rati rojekt» und es sei nicht

nicht moglich, allerhoch Bandb von
rund 100 MBit/s», pmgnoslmerl
h hédler. Um diese Bandb zu

len. Besser sieht die R
aus: Wel'l

wird die in

die Kabel betreib

erreichen, witrden die Koaxialka-

auf kurzfristige Gewinnmaximie-
rung ausgelegt.

Doch selbst mit einem langen
Lebenszvklus werde die Rechnung

Source: Handelszeitung, November 18 2009, Pg. 3
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Evol uti on statt Revolution &

e dank I nfrastrukturwettbewerb
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Die Schweiz ist heute Spitzenreiter beim schnellen Internet
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Glasfaser wird nach Kundenbedarf naher an Haushalte ausgebaut

Haushalt
e pro

Zelle Haushalte

pro Zelle

Glasfaser Glasfaser

Glasfaser Glasfaser

FttB = Fiber to the Building FttH = Fiber to the Home
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Der Ausbau unseres Netzes auf Fiber Power schreitet zligig voran:
In Bern, Ziarich und Winterthur ist er bereits abgeschlossen

heute
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Die neuen Kombiangebote: 3 bestellen, fir immer nur 2 bezahlen
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